Modulo de Telefonia

B Seleccionar Promocion (8=

Modelo: NOKIA N70 ROJO

e Tlions Gracias al Médulo de Telefonia, las tiendas que venden
o c-1oie O terminales de telefonia mdvil Movistar dispondrdn de una
herramienta extremadamente Gtil para llevar un estricto
control de los terminales vendidos, permitiendo verificar las
comisiones a percibir por Movistar.
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Movistar las promociones y programa de puntos vigentes, de
forma que al introducir un IMEI localizarad las promociones a

e e i 8 las cuales puede acogerse el cliente y presentara el precio
3 ) |ACTUACION: PORTABILIDAD > : ,
Do AP T B final a pagar segun los apoyos que le correspondan.
ROGRAMA DTOS.TME.: 201,04 0.00
Fecha Entrega 13-11-2008 238,13
FormadePsoo  [Cooss | o0 cOtRIe TG0
Numero de Plazos 1| Entre Pagos. El Total EUR 250,08
Primer Pago 0 Aportacién Terminal 201,04
DiadePegot | o DiedePagoz [ of Total a Pagar 49,00

el QXS]

Agiliza el ciclo de venta de un terminal presentando las
promociones vigentes y controlando las comisiones a recibir

. N Ofrece informacion eImportando automaticamente las nuevas
Destinados a pequeias vy actualizada promociones y precios que publica Movistar
medianas empresas, los cada mes.
productos de Soft For You
ofrecen los instrumentos
necesarios para controlar
su negocio de forma Facilita la venta de eProporcionando informacién precisa acerca
dindmica y segura. terminales del precio del terminal en funcién de la

. \4 promocion seleccionada y los apoyos que se
accesorios recibiran.

Gracias a estas soluciones,
las PYMES obtienen un
producto flexible y
adaptado a su forma de

trabajo que les permite -AImacena_nQo, en ca!da venta las (_:c?misiones

. i que percibira la tienda y permitiendo su
analizar y gestionar sus posterior conciliacién con la liquidacién de
recursos eficazmente. comisiones de Movistar.

ePresentando informacion fiable sobre las
promociones vigentes, costes, comisiones,
precios de venta recomendados, apoyos Yy
ventas efectuadas, pudiendo conocer la
trazabilidad de cualquier terminal a través
del IMEI.
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Prestaciones especificas para la venta
de terminales Movistar

®  Importacién del Comunicado

) Mantenimiento de Articulos NKNZOR NOKIA N70 ROJO =15}

—_ Facilmente, podra importar a WinGest la informacién enviada
- D m ok mensualmente por Movistar con las actuaciones y promociones
I - e —— vigentes para cada terminal, reduciendo considerablemente el
— o e w Caa] tiempo que supone introducir los datos manualmente.
Fechainicie 1012008
Fenafnal  [aizaos - B
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TaJrormewnn [ uswecro T ® Agilidad en el ciclo de ventas
1[QaTa 2[ 3] MaxiaPOY0 «[q] ., . . . .
s[Q wersciones 2[gJusneoro <[] En funciéon del IMEI introducido en el pedido, WinGest se
11®FROGRAMADEFUNTDS wLiPRoGR-u.uFumos 114 3 , ) )
n[qJFRocrunoEruNTos | 10[§ JPROGRAMAFUAToS CY encargara de presentar las promociones vigentes o programa de
puntos especificos del terminal.
: : ®  Estadisticas
)4 Las tiendas tendrdn a su disposicion toda la informacién que
precisan sobre las ventas efectuadas, comisiones, apoyos y
terminales vendidos.
®  Conciliacién de liquidaciones
Tendra la posibilidad de conciliar las ventas efectuadas con la
liquidacion de comisiones de Movistar.
r -
Caracteristicas

®  Equivalencia entre articulos de Movistar y articulos de WinGest.

®  Mantenimiento de actuaciones.

®  Importacién de promociones y contratos desde el Comunicado de Telefénica.

®  Importacién de precios, comisiones y apoyos desde el Comunicado de Telefénica.
®  Trazabilidad de cualquier terminal a través del IMEI.

B Automatizacién del ciclo de ventas.

Permite efectuar una venta por actuacién o por canjeo de puntos.

B permite imprimir una factura segun los requisitos que estipula Movistar.

B Estadistica de ventas por promociones, actuaciones, contratos, etc.

B Conciliacién de liquidaciones.
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